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ARBES Technologies

Respektovany dodavatel feSeni pro financni trhy a bankovnictvi

Jakym obdobim byl pro vas rok 2018? Byl né¢im vyjimeény? Jakych
klicovych tspéchi se vam podafilo dosahnout?

Lorisky rok byl pro nas vyjimeény hned z nékolika diivodl. Tim hlav-
nim dlvodem, ze kterého mam velikou radost, bylo zajisténi dosta-
te€nych investic a zahajeni naSeho stfednédobého investi¢niho za-
méru v oblasti finanénich trha. Poslednim driverem samotného za-
hajeni takto naro¢ného projektu bylo pfedevsim dokonceni akvizice
slovenské spole¢nosti FINAMIS. Nasim strategickym
produktovym cilem je ,spojit” osvédcené existujici
produkty spole¢nosti ARBES a FINAMIS, tedy
ARBES TA, ARBES TOPAS a FINAMIS AMS, s na-
Simi dlouholetymi zkuSenostmi, a vytvofit tak jedno
komplexni a moderni feSeni. Samozifejmou soucasti
feSeni bude také webova i mobilni aplikace, stejné
jako cela rfada dalSich uzite¢nych a v dnesni dobé
nezbytnych komponent a funkcionalit. Toto feSeni
nyni rozviji a podporuje témér stovka nasich odbor-
nikd v Praze a Bratislavé, a nas tym tak patfi mezi
nejvétsi a nejzkusenéjsi v Evropé.

Druhym dlvodem byl markantni posun ve zvy$o-
vani kvality a profesionality dodavek nasich pro-
duktt, projekt a poskytovanych sluzeb, na kterém
jsme v poslednich letech velmi usilovné pracovali.
Kvalita je pro na$i spole¢nost hlavni hodnotou
a strategickou prioritou. Vysledky naseho snaZeni vi-
dime nejen my, ale predevs§im nasi klienti a partnefi,
a to mé osobné velmi tési a motivuje.

V neposledni fadé bych se rad pochlubil ekonomickymi vysledky,
jelikoZ se nam podafilo tfeti rok v fadé dosahnout rekordnich trzeb
i hospodéarského vysledku za témér tficet let existence nasi spole¢-
nosti. V zadsadé Ize fici, Ze jsme se za posledni tfi roky vlastné zdvoj-
néasobili. A praveé za tyto UZasné vysledky bych velmi rad podékoval
nasim klientdm, partnerdm, zaméstnanctm a kolegim z FINAMIS.

Jaké prekazky pfi své ¢innosti (rozvoji) povaZujete za nejhorsi a jak
se vam dafi je pfekonavat?

Téch béZznych prekazek je v IT odvétvi jisté celd fada. Pokud bych mél
vybrat pouze jednu jedinou, vyhral by , pfilisny tlak klientl na cenu”
dodavanych reseni ¢i sluzeb. Je v poradku, Ze zdkaznik chce pofizo-
vat feseni co nejvyhodnéji a efektivné, ale cena by v dnesni dobé ne-

Michal Houstecky,
CEO spolecnosti Arbes

dostatku kvalitnich IT odbornikd neméla byt pouze jednim &i hlavnim
rozhodujicim faktorem. Pro¢? Odpovéd je naprosto logicka. Za niz-
kou cenu do projektu jen malokdo nominuje své nejlepsi profesio-
naly. Cely projekt tak ¢asto trpi nedostateénou kvalitou a je nutné jej
Casem zastavit, predélat nebo hledat nahradni fesSeni. Nastésti na-
Simi klicovymi segmenty jsou bankovnictvi, kapitalové trhy, leasing
a zdravotnictvi. V téchto odvétvich poskytujeme velmi sofistikovana
feSeni, sluzby i odborné konzultace, a vétSina na-
Sich klientd preferuje radéji vysokou kvalitu nez
(Gasto pouze planovanou) Usporu financi.

Jaka je nejvétsi IT vyzva, pred kterou éeské podni-
ky stoji (nebo v nejblizsi budoucnosti stat budou),
a jak jim v tom muiZete pomoci?

Z mého pohledu je to jednoznac¢né digitalni trans-
formace, jeji vhodné nacasovani a naplanovani, tak
aby odpovidala rychle se vyvijejicimu svétu a potre-
bam koncovych zakaznikud. Tyka se nejen technolo-
gii a systému, ale také aplikovanych procest

a Casto i zmén dosavadniho uvaZovani a principU.
Samoziejmé dalSi obrovskou vyzvou je oblast bez-
pecnosti, kterd je praveé s digitalni transformaci
velmi propojena. V obou téchto sférach jsme v po-
slednich letech hodné aktivni a pomahame nasim
klientdm nejen s digitalni transformaci, ale nové
také i se zajisténim bezpecnosti jejich IT.

(nebo problém) jste diky tomu zaznamenali?
Mezi nejvétsi pfinos naseho vstupu do EU jednoznacéné fadim sa-
motné obchodni ,otevieni dvefi” do Evropy. Nasim dlouhodobym
cilem je dodavat nase feseni a sluzby za hranice Ceské republiky.
Z evropskych zemi kromé Slovenska jde napfiklad o Némecko, Ra-
kousko, Madarsko, Portugalsko ¢i Chorvatsko. A v rozvoji této mezi-
narodni obchodni strategie chceme zcela urcité i nadale pokracovat.
Druhy dulezity pfinos vidim v moZnosti vyuZivat kapacity zahra-
ni¢nich IT odbornikd. Vzhledem k sou¢asnému nedostatku téchto ka-
pacit na ¢eském trhu je to pro nds logickou a mnohdy také ekono-
micky vyhodnéjsi variantou pfi dodavkach nasich produktt a sluzeb
v ramci zahrani¢nich projekt(.

O spole¢nosti ARBES Technologies

Spole¢nost ARBES Technologies byla zaloZzena v roce 1991. V prabé&hu své mnohaleté plsobnosti ziskala zkuSenosti v oblasti tvorby, vyvoje a podpory softwarovych fe-
Seni. Portfolio informacnich systému skupiny ARBES Technologies zahrnuje komplexni feseni pro retailové a privatni bankovnictvi, spravu investi¢niho portfolia, obcho-
dovani s cennymi papiry, spravu a distribuci otevienych podilovych fond, finanéni leasing a feSeni pro enterprise content management a business proces management.
Od roku 2011 se ARBES také vénuje rozvoji feSeni pro spravu dokument( a podporu obchodnich procest na platformach Alfresco a Documentum. Od roku 2014 dodava
kompletni FeSeni pro leasingové spole¢nosti, integruje biometrické procesy a sleduje nové technologické trendy, které zakomponovéava do svych feSeni. V roce 2018
akvirovala spole¢nost FINAMIS, vyznamného poskytovatele IT feSeni pro finanéni instituce v segmentu investi¢niho bankovnictvi a leasingu.
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